AK-Thema zur Wirtschafts- und Strukturpolitik

»EXistenzgrundung als Alternative?!”

»Ist Selbststandigkeit das
Richtige fur mich?*

Referentin: Dipl. Wirtschaftsing. Petra Stein
Wirtschaftsforderungsgesellschaft Saarpfalz mbH



Selbststandigkeit:
Sorgfaltige Planung
erleichtert Vieles
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Binichein
,Jnternehmensgrunder-Typ“?

Wichtige Faktoren:

* Ausdauer und Geduld

* Disziplin und (Selbst-)Motivation
 Organisationstalent

» Selbstmarketing und Selbsthewusstsein
 Qualifikation

« Umgang mit Enttauschungen

« Passendes (Familien-)Umfeld



Ausdauer und Geduld:
=>» Bleibe ich am Ball, auch wenn alles etwas zaher lauft?

Disziplin und (Selbst-)Motivation:

=>» Kann ich mir selbst immer wieder Aufgaben stellen?
=>» Bin ich bereit, Neues zu lernen?

=>» Bin ich geistig und korperlich belastbar?

Organisationstalent:
=» Gehort Organisation zu meinen Starken?
=>» Habe ich ein gutes Zeitmanagement?

Selbstmarketing und Selbsthewusstsein:
=>» Kann ich mich selbst gut verkaufen?
=>» Kann ich leicht auf Menschen zugehen?



Qualifikation:
=>» Habe ich die notige fachliche Qualifikation?
=>» Habe ich kaufmannische Kenntnisse, die wichtig sind?

Umgang mit Enttauschungen:
=» Kann ich gut mit Enttauschungen umgehen?
=» Lerne ich daraus, um es in Zukunft besser zu machen?

Umfeld:

=>» Habe ich Unterstutzung und Ruckhalt durch meine Familie?

=>» Kann ich die notwendige Zeit in mein Unternehmen
investieren?



Ist meine Idee wirklich gut?

Was unterscheidet mein Angebot/ meine Idee von der
Konkurrenz?

=» Wer sind die Konkurrenten?
=>» Was bieten die Konkurrenten?
=>» Was kosten die Produkte/ Dienstleistungen
bei der Konkurrenz?
=>» Was kann ich besser machen als die Konkurrenz?
=>» Lasst sich meine Idee finanziell umsetzen?
=>»USP Unique Selling Proposition (Alleinstellungsmerkmal)



Wie will ich mich von meinen
Mitbewerbern unterscheiden?

=» Durch Service?

=» Durch Qualitat?

=>» Durch Design?

=» Durch den Preis?

=> Weitere einzigartige Merkmale meines
Produktes/ meiner Dienstleistung?



Wie groR ist der Bedarf?

Gibt es eine ausreichende Nachfrage?:

=> Wer sind meine potentiellen Kunden?

=> Wo sind meine potentiellen Kunden?

=> Wie setzen sich die einzelnen Kundensegmente nach
Alter, Geschlecht, Einkommen, Beruf, Einkaufsverhalten,
Privat- oder Geschaftskunden usw. zusammen?

=>» Gesamtes Marktvolumen herausfinden (Stadt,
Bundesland, Deutschland, Europa...)

=>» Testmarkt (Freunde, Verwandte....)

=>» Bei hoher Nachfrage: kann ich diese Nachfrage decken?
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Verfuge ich uber das
notwenige Know-how?



forderung

Unternehmerische Grundkenntnisse -
Was muss ich unbedingt wissen?

Marketing

Finanzen

Recht

Steuern/ Buchhaltung
Versicherungen



Marketing:

=>» Wie erfahren meine Kunden von meinem Produkt / meiner
Dienstleistung ?

=>» Wie mache ich mein Unternehmen bekannt ?(Anzeigen, Social
Media, ...)

Finanzen:

=> Wieviel Kapital benotige ich fur den Start und wo kommt es her?
(Eigenkapital, Kredite, Zuschusse...)

=>» Sind die zu erwartenden Umsatze vorsichtig genug eingeschatzt?
(Bei der Finanzierung unbedingt Durststrecken berucksichtigen:
Anlaufphase, langfristige Zahlungsziele, Forderungsausfalle)

=>»Sind die Kosten des Unternehmens richtig eingeschatzt?

=> Sind notwendige Investitionen genau berucksichtigt?



Recht:

=> Welche Rechtsform wahle ich ? (GbR, GmbH,...)
=> Was muss ich bei der Einstellung von Mitarbeitern beachten?
=> Welche Datenschutzrichtlinien muss ich beachten?

Steuern / Buchhaltung:

=> Welche Steuern kommen auf mich zu? (Einkommensteuer,
Gewerbesteuer, ggf. Korperschaftsteuer)

=>» Muss ich Umsatzsteuer zahlen?

=> Welche Angaben mussen meine Rechnungen beinhalten?

Versicherungen:
=> Welche sind gerade fur mein Unternehmen wichtig?
=» Krankenversicherung
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Umsatz, Kosten und Gewinn?

=>» Habe ich den moglichen Umsatz realistisch eingeschatzt?

=>» Kann ich den notwendigen Umsatz auch wirklich mit meinen
geplanten Kapazitaten erwirtschaften?

=>» Habe ich die Kosten realistisch abgeschatzt?

=>» Gibt es bei den Kosten Positionen, die schnell aus dem Ruder
laufen konnten?

=>» Gewinn: Was bleibt ubrig nach Abzug der Kosten?

= Wird der Gewinn fiir mich ausreichend sein?

i

=>» Umsatz = Absatzmenge x Preis

=>» Kosten: Miete, Lohne, Einkauf, PKW, Versicherungen,
Zinsen...

=>» Gewinn = Umsatz — Kosten



Businessplan:

Klares Konzept vor der Grundung! =» Ist meine Idee wirklich gut?

mit Darstellung von:

* Grunderperson(en)

= Geschaftsidee (Nutzen, Produktvorteile)

= Markteinschatzung mit Beschreibung der Zielgruppe
= Konkurrenzanalyse

= Finanzierungsplan

= Zukunftsaussichten/ geplante Entwicklung

= Werbung/ Marketing

* Organisation, Mitarbeiter

= Rechtsform



Ist mein Kapital ausreichend?

=>» Kapitalbedarf genau planen im Vorhinein
=>» Finanzielle Polster einkalkulieren

=» Banken mit ins Boot nehmen

=> ggf. Investoren finden
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Wie viel Kapital benotige ich zur

Grundung meines Unternehmens?

Der Kapitalbedarfsplan umfasst:

= |angfristige Investitionen (Gebaude, Maschinen,
Geschaftseinrichtung)

= Kurzfristige Investitionen (Warenlager, Materiallager)

= Betriebsmittel (Personalkosten, Buro- und
Verwaltungskosten, Zinsen)

= Grundungskosten, Genehmigungen
= Privatentnahmen
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Forderung von Beratungen fur Existenzgrunder

» Forderung von 70 bis 80 % der Kosten bei Beratung vor der

Grundung
Beispiel: Beratungskosten 1.000 €, Eigenanteil 200 bis 300 €

(Forderung uber Beratungsprogramm des Saarlandes)

* Forderung von 50 % - 90 % der Kosten bei Beratung nach

Grundung
(Forderung uber BAFA-Bundesamt fur Ausfuhrkontrolle)



Existenzgrundung

Orientierung
Qualifizierung
Planung
Finanzierung

Anmeldung und Genehmigungen
= Gewerbeanmeldung

* Finanzamt

= Krankenkasse

= Arbeitsagentur (Grundungszuschuss)

S ORI



Selbststandigkeit erfordert viele
Talente und Weitblick!

=>» Gute Vorbereitung hilft bei Schwierigkeiten die Ruhe zu
bewahren!

=» Man muss nicht alles selbst konnen - holen Sie sich
professionelle Unterstutzung!

=>» Selbststandigkeit ist keine Notlosung!

=>» Motivation und Erfolg hangen zusammen!
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ldeen sammeln!
Grundlich planen!
Ausreichend finanzieren!
Hilfe in Anspruch nehmen!
Gut vorbereitet Starten!
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Wer tut, was er liebt,
kann nur gewinnen!

Viel Erfolg!



